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Les 3 piliers de la solution

Une solution au service de votre efficacité commerciale et marketing

Hyper Ciblage

Une vision claire 

de votre marché 

adressable

Recommandations

Quels sont les 

comptes les plus 

chauds

Contacts

Récupérez les 

coordonnées de vos 

prospects

1 2 3



01 Vos enjeux & les réponses associées



La réponse à vos enjeux

Identification de votre marché cible 

Recommandation de comptes prospects : dans    votre cible et au 
meilleur moment 

Accès aux coordonnées de vos                    interlocuteurs préférés 

Commerciaux / Marketing

Accès aux signaux d’affaires pour contextualiser votre 
prospection 

Informations sur les caractéristiques de chaque prospects : 
Administratifs, liens capitalistiques… 

Mise à jour automatique de la Data 

D’efficacité

Paramétrage pour chaque utilisateur assuré par Sparklane 

Création de modèle sur-mesure Upsell / Cross-sell

Solution 100% RGPD (contacts, sources d’information, 
prestataires…)  

D’organisation



Une offre complète

Solution Sparklane

PACK DESCRIPTION

Management multi-listes de comptes 

Calendrier des relances

Extension Chrome de recherche de contacts 

(100 crédits/mois/utilisateur)

Stockage des contacts dans Sparklane 

Extraction possible des listes de contacts et de 

prospection 

Accès à la plate-forme de E-Elearning

Accès illimité à la base d'entreprises (>12M)

Ciblage avancé 50 critères et 45 signaux d'affaires 

Moteur de prédiction personnalisé 

Création automatique de territoires des meilleurs comptes à adresser 

Alertes quotidiennes des Sparks (meilleurs prospects) par mail

Veille commerciale sur les comptes clients 

Recherche et export en masse d'emails

Organigramme des filiales



02 Offre tarifaire



Proposition tarifaire

NB: 10% de remise/an en cas d’engagement sur 2ans 

Nombre de licence
1 200 crédits contacts / an / licence

Total € HT 
an / licence

Total € HT 
mois / licence

Total € HT

Crédits enrichissement contacts Total € HT 

Montant Total  € HT
Pour 2 commerciaux



03 La proposition de valeur Sparklane



I. Cibler les sociétés 
de votre marché



Définition des marchés adressables
Ciblage

Créez votre cible en 3 clics et visualisez votre marché adressable, à partir de la base de données sociétés la plus complète du marché.

Définissez vous-même les critères à utiliser, ou laissez l’IA Sparklane identifier votre territoire à partir de votre historique de vente.

Les + Sparklane : Plus de 50 critères de ciblage sur étagère et des critères custom importables

En savoir plus sur le 

ciblage

https://www.sparklane-group.com/fr/data-intelligence/


II. Recommandation 
des sociétés les plus 
intéressante



Listes & recommandations
Identifiez vos futurs clients en un coup d’œil

Votre marché adressable est composé de milliers de sociétés. Par où commencer ?

Sparklane vous recommande quotidiennement les meilleures sociétés à adresser en fonction de leurs actualités.

Les + Sparklane :

- Plus de 3M signaux d’affaires uniques captés et analysés par an.

- Créez autant de listes avec les critères de votre choix et accédez à des pages de comptes hyper-détaillées.

- Classez vos comptes en fonction des actions de vous choisissez de mener.

- Retrouvez dans l’onglet « Sparks » les comptes les plus intéressant du moment. 

Liste 

1

Liste 1



Accédez au détail des signaux d’affaires qui 
vous intéressent

En savoir plus sur les 

signaux  d’affaires

https://www.sparklane-group.com/fr/data-intelligence/


III. Récupérez les 
coordonnées de vos 
prospects

• Adresse email

• Téléphone mobile

• URL du profil LinkedIn

100% RGPD compliant



Récupérez les coordonnées de vos 
prospects

100% RGPD

1. Dans la page société sur Sparklane

Simple et rapide



Récupérez les coordonnées de vos 
prospects

100% RGPD

2. Depuis un profil LinkedIn

Un interlocuteur ciblé

Pas de scrapping, LinkedIn 

ne sert que d’annuaire



Récupérez les coordonnées de vos 
prospects

100% RGPD

3. En masse à partir d’un ciblage

Des campagnes de 

prospection hyper efficaces

Des campagnes marketing 

hyper-ciblées au bon moment



Un mot sur le RGPD
Ca ne mange pas de pain

En savoir plus sur 

Sparklane et le RGPD

https://www.sparklane-group.com/fr/conformite-rgpd/


IV. Onboarding : 
Vous n’êtes jamais 
seul(e)

Un accompagnement adapté



Les étapes de l’onboarding Sparklane

Suivi projet

Consulting 

Evolutions

ETAPE 4

Livraison

Formation utilisateurs

Préparation des campagnes

ETAPE 3

Analyse des données

Data cleaning

Paramétrage

ETAPE 2

Définition des objectifs 
commerciaux 

Cas d’usages

ETAPE 1

Onboarding Run



V O U S  N ’ Ê T E S  J A M A I S  S E U L

Votre réussite au quotidien
Des points de suivi réguliers

✓ Avec un binôme dédié pour répondre 

au mieux à vos attentes

✓ Qui tient compte des spécificités de 

votre business

✓ Ajusté aux profils de vos commerciaux

✓ Des parcours de formation en ligne 

variés et complets

✓ Des objectifs personnalisés

✓ Une validation des connaissances

✓ Des cas d'usage pratiques

✓ Mesurez votre performance 

commerciale

✓ Une équipe support à votre disposition 

pour répondre à vos questions et 

ajuster votre projet aux évolutions de 

votre équipe

Un accompagnement sur mesure
Tout au long du contrat

Des formations dynamiques
Pour une adoption optimale

Une équipe au service de votre efficacité commerciale



Suivi des indicateurs de chaque utilisateur
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Semaine
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Semaine
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RDV pris Opportunités



V. Paramétrage : 
Assuré par 
Sparklane

Pour correspondre au mieux à vos 

usages



Définition des marchés adressables
Recommandations personnalisées

Pour la conquête de nouveaux clients
Pour le développement de clients 

existants

Business / Market Data

Données 
AAA

Surface 
bureaux

Conventions 

collectives

Usage internet Enseignes et 

franchises

Bilans

Kantar Parc technologique

A la demande

Renouvellemen

t des baux
Données du 

commerce 

extérieur

Données métier sur mesure

Facultatif

Données météo

Sparklane Data

Marketing buzz

Staff

Innovation

Difficultés

International

Custom

Données firmographiques

Chiffre d’affaires, effectif, activité, localisation… + de 

50 hyper critères de ciblage

BizDev
Financial & 
corporate

Signaux d’affaires

Données sociétés

Raccordemen

t au Gaz

Sparklane Sync
Facultatif

Repoussoir Look alike

Veille clients Personnalisation

Valorisation de l’historique 

commercial



Ils nous font confiance
90% de renouvellement

Plus de 5000 utilisateurs conquis

Découvrez nos références et témoignages clients

Software

& Hardware 

Banque

& Assurance 

Immobilier

& Crèche 

DBTransport

& Logistique

Energie

& Industrie 

Loisirs

& Service 

ZIEGLER

PME 

& Start-Ups

https://www.sparklane-group.com/fr/temoignages-cas-clients/


40 collaborateurs 

dont 22 Recherche & 

Développement

Une avance 

technologique 

considérable

70 années/homme en R&D EUR 

10M investis en R&D

Une reconnaissance 

du marché

Plateforme SaaS 

B2B de Génération 

Leads

Data Lake de plusieurs 

Millions de données

Offre Pan-Européenne (FR, 

UK, GE, IT, SP, BE, NL)

part of 



N'attendez plus

pour booster votre 

performance 

commerciale!

Chargée de développement commercial

Mélanie Delacuvellerie

Tel : 07.64.44.65.88

Melanie_delacuvellerie@ellisphere.com

www.ellisphere.com

www.sparklane-group.com

VOTRE CONTACT

http://www.sparklane-group.com/

